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Vanzare
pregatirea proprietatii

Stim cu totii faptul caun cumparator vede mai
multe proprietati similare in decursul procesului de
prospectare in vederea achizitiei.

In cele de mai jos, va prezentam cateva metode
simple pentru ca proprietatea dumneavoastra sa se
diferentieze de alte proprietati:
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La vanzare de regula multe proprietati sunt locuite iar potentialii
cumparatori nu sunt adusi in mod sistematic. Astfel, multe din proprietati
sunt nepregatite pentru prezentare.

Un exemplu simplu:

In momentul in care merg la un interviu pentru un job este evident ca

ma imbrac in cu totul alt mod decat cel uzual. De ce? Pentru a face o impresie
cat mai buna celuilalt.

Asa se intampla si in cazul proprietatilor:

Prima impresie este foarte importanta!

Un client nu va remarca niciodata o gresie extrem de scumpa in conditiile in
care in bucatarie, exact in acel moment se caleste ceapa.
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